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BANCA MPS IL PARTNER PER L’INTERZIONALIZZAZIONE DELLE IMPRESE
“InternationalPartner - Consulenza e Servizi”  è l’innovativo modello di servizio dedicato alle imprese italiane con vocazione internazionale a sostegno delle loro iniziative di internazionalizzazione.

Con InternationalPartner il Gruppo MPS arricchisce la già ampia offerta del “comparto estero” con servizi di consulenza e prodotti specifici a supporto delle imprese che intendono sviluppare nuove strategie di penetrazione commerciale o localizzare parte delle proprie attività produttive all’estero.

La gamma dei servizi InternationalPartner è concepita in modo da accompagnare il percorso progettuale dell’impresa: dalla verifica dell’idea imprenditoriale alla definizione del progetto di investimento all’estero, all’analisi dei bisogni finanziari e alla relativa ricerca di fonti di copertura agevolate e di mercato e, infine, alla sua realizzazione. In particolare il nuovo modello di servizio offre: 

a) per i fabbisogni informativi e logistici: servizi di assistenza - da quelli informativi (informazioni sul paese, su aspetti legali e doganali, su fiere internazionali) a quelli tecnici (supporto nelle fasi negoziali e nelle iniziative promozionali, contatti con enti, istituzioni e ricerca controparti) a quelli logistici; 

b) per i fabbisogni di assistenza tecnica (per la penetrazione commerciale): servizi di assistenza nella pianificazione strategica dei programmi di penetrazione commerciale verso nuovi mercati, servizi di consulenza sulla contrattualistica e tecnica degli scambi commerciali e servizi di assistenza nell’individuazione e selezione di possibili partner esteri. Tali servizi comprendono l’assistenza nella fase di istruttoria per l’accesso ai finanziamenti agevolati pubblici e l’erogazione di supporto finanziario a copertura delle spese per la realizzazione di strutture commerciali all’estero. Sono previsti anche servizi di assistenza per la partecipazione a gare internazionali in Europa e nei paesi extra UE, con monitoraggio delle fonti ufficiali e dei bandi di gara in sede di Unione Europea, la redazione del progetto di prequalifica e la predisposizione della documentazione necessaria;



c) per i fabbisogni di verifica preliminare e consulenza strategica: servizi di assistenza nella verifica preliminare della fattibilità e della sostenibilità economico-finanziaria-ambientale di un progetto di investimento all’estero; servizi di assistenza e consulenza strategica (dalla fase negoziale alla costituzione e start-up della società estera) e attività di coordinamento nell’elaborazione dello studio di fattibilità; elaborazione di strutture finanziarie di mercato e agevolate; erogazione di servizi bancari in loco direttamente o tramite la banca locale partner;

d) per i fabbisogni formativi: corsi formativi a quadri dirigenti aziendali e organizzazione di workshop operativi sulle opportunità di business nei paesi di interesse. 

Il servizio, coordinato a livello centrale dal team InternationalPartner, si avvale delle strutture del Gruppo in Italia e all’estero e del proprio network di corrispondenti bancari e professionisti esteri. 

Il Gruppo MPS è presente all’estero con otto uffici di rappresentanza (Pechino e Shanghai, Istanbul, Mosca, Algeri, Cairo, Tunisi, Casablanca e, in apertura, Canton e Mumbay), quattro filiali (New York, Londra, Francoforte e Hong Kong), Italian Desk a Varsavia, Parigi, Bruxelles e Valencia e accordi di collaborazione con primarie banche estere. 
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